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MOTTO 

 

Kesuksesan Hanya Dapat Diraih Dengan Segala Upaya 

Dan Usaha Yang Disertai Dengan Doa, Karena Sesungguhnya  

Nasib Seseorang Manusia Tidak Akan Berubah Dengan Sendirinya  

Tanpa Berusaha. 

 

Sebuah Tantangan Akan Selalu Menjadi Beban, 

Jika Itu Hanya Dipikirkan. 

Sebuah Cita-Cita Juga Adalah Beban, 

Jika Itu Hanya Angan-Angan. 

 

“Lakukan Yang Terbaik, Bersikaplah Yang Baik Maka Kau Akan Menjadi Orang Yang 

Terbaik” 

 

“Jangan Menunda-Nunda Untuk Melakukan Suatu Pekerjaan Karena Tidak Ada Yang 

Tahu Apakah Kita Dapat Bertemu Hari Esok Atau Tidak.” 
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Alek Widiyanto, 1204010013, Saluran Pemasaran Salak Pondoh pada 
Kelompok Tani Bina Tani di Desa Petuguran Kecamatan Punggelan Kabupaten 
banjarnegara 
Di Bawah Bimbingan : Dr. Pujiharto, SP., MP. dan Ir. Dumasari, M.Si. 
 

Ringkasan 

Salak merupakan salah satu jenis buah yang paling digemari oleh 

masyarakat. Tanaman salak tidak mengenal musim berbunga yang khusus. 

Penelitian ini bertujuan untuk mengetahui : profil petani salak pondoh 

anggota Kelompok Tani Bina Tani, kendala yang dihadapi petani salak 

pondoh anggota  Kelompok Tani Bina Tani di lokasi penelitian dalam 

pemasaran salak, strategi pemasaran salak pondoh pada petani anggota 

Kelompok Tani Bina Tani di lokasi penelitian, pola saluran pemasaran 

salak pondoh di Desa Petuguran  Kecamatan Punggelan Kabupaten 

Banjarnegara.Data diperoleh dengan cara wawancara langsung kepada 30 

petani salak yang merupakan anggota Kelompok Tani Bina Tani. 
Dari hasil penelitian dapat disimpulkan bahwa : (1) Profil petani salak 

pada kelompok tani bina tani di Desa Petuguran Kecamatan Punggelan termasuk 
ke dalam usia produktif kerja, dengan tingkat pendidikan anggota kelompok tani 
masih dalam kategori rendah, sementara akumulasi luas lahan petani dalam 
skala besar, dan anggota kelompok tani bina tani termasuk berpengalaman pada 
usaha tani salak. (2) Banyak kendala-kendala yang dihadapi petani salak desa 
petuguran Kecamatan Punggelan, Kabupaten Banjarnegara dalam proses 
pemasarannya. Kendala tersebut meliputi: (a) Kendala Internal, yaitu kurangnya 
fasilitas perkreditan yang disediakan pemerintah belum optimal. (b) Kendala 
Eksternal, yaitu rendahnya kualitas produksi yang dihasilkan karena penanganan 
yang dilakukan belum intensif. (3) Banyak pula solusi yang dihadapi para petani 
yaitu: (a) Burangnya informasi pasar, solusinya  mengadakan rapat bulanan 
khususnya pada Kelompok Tani Bina Tani. (b) Ketergantungan terhadap 
tengkulak, solusi Kelompok Tani Bina Tani memperbanyak jaringan pemasaran. 
(c) Fluktuasi harga, solusinya Kelompok Tani menggunakan cara pemackingan 
sehingga kondisi buah salak tetap segar. (4) Pola saluran pemasaran salak 
pondoh ada 3 saluran. (a) Saluran pertama: dari petani ke konsumen. (b) Saluran 
kedua: dari petani ke pengepul kemudian ke konsumen. (c) Saluran ketiga: 
petani ke pengepul kemudian ke pengecer serta ke konsumen. 
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Alek Widiyanto, 1204010013,  
Supervised by : Dr. Pujiharto, SP., MP. and Ir. Dumasari, M.Si. 
 

Summary 

 

Salak (Zalacca) is one of the most popular fruit types for the community. 
Zalacca plants do not have special flowering season. The study aimed to determine: 
profile of salak pondoh farmers of Bina Tani Farmer Group, the obstacles faced by them 
were: the fruit marketing, the marketing strategies, the marketing flow of salak pondoh 
in Petuguran village, Punggelan sub-district Banjarnegara regency. The data were 
collected by conducting direct interviews with 30 salak farmers who became the 
members of Bina Tani Farmer Group. Based on the result, it can be concluded that: (1) 
the profile of salak farmers in Bina Tani Farmer Group of Petuguran village Punggelan 
sub-district were in the productive age of work whose education level was still low, 
while the accumulation of farmers' land area was in a large scale, and they were 
categorized in having good experience on salak farming, (2) there were many obstacles 
faced by the farmers on the process of marketing. The obstacles included: (a) internal 
obstacle, namely the lack of credit facilities provided by the government, (b) external 
obstacle namely the low quality of production produced because the handling had not 
been intensive. (3) There were many solutions such as: (a) when they had lack of 
information about the market, they held monthly meetings particularly in Bina Tani 
Farmer Group, (b) when they were dependence on middlemen, they increased on 
marketing channel, (c) when there was price fluctuation, they used packing way to keep 
salak fresh. (4) The marketing channel of salak & lsquo;pondoh' consisted of three 
channels such as: (a) first channel (from farmers to costumers), (b) second channel (from 
farmers to collectors and then to consumers), (c) third channel (from farmers to 
collectors then to retailers and consumers). 
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